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在一众消费者的翘首企盼中，北

京时间 9月 13 日凌晨 1 点，号称科

技界春晚的苹果公司发布会在美国加

州乔布斯剧院举行。

在发布会上，苹果公司共推出 3

款 iPhone (iPhone Xs、iPhone Xs

MAX、iPhone Rs)和一款更新的 Ap-

ple Watch 4。

一年一度的苹果新品发布，对于

苹果产业链企业也是一年中的大考。

那么，苹果产业链公司面临着何种机

遇和挑战？

新品发布
与 iPhone X 相比，新款 iPhone

搭载了 7纳米的 A12 仿生处理器，采

用“6核心 CPU”+“4核心 GPU”+“神

经网络引擎”的设计，苹果表示，新处

理器每秒可以处理 5万亿次信息，相

比上一代性能提升 50%。

除了更大屏，新款 iPhone 的特别

之处还体现在防水防尘效果更好、电

池续航能力更强，并且专门针对中国

市场推出了双卡双待的功能。

值得一提的是，此次 iPhone 产品

均为全面屏设计、配备面容 ID，这代

表着 Home 键和指纹解锁等上一个

阶段的设计被淘汰。另外，iPhone Xs

的扬声器方面也有了很大的提升，设

置了四个麦克风。
苹果官网显示，iPhone Xs 的起

售价为 999 美元 (国 行 8699 元
-11899 元 )，Xs Max 的 起售价为
1099 美元(国行 9599 元 -12799 元)。
即便是被外界成为廉价版的 iPhone
XR，其最低价也达到了 749 美元(国
行 6499元 -7899 元)。

与旧款苹果手表相比，Apple

Watch 4 的屏幕面积增加了 30%，能

够显示更多的信息。Apple Watch 4

搭载了一款 S4 处理器，性能和续航

方面进一步得到提升。

此外，Apple Watch 4 也多了新

功能，最引人瞩目的是心电功能。

Apple Watch 4 支持 ECG 心电

图监测，如果心跳过快或者过慢都会

提示，或是直接拨打急救电话。同时，

Apple Watch 4 还支持生成心电图并

保存为文档，用户可以在 30 秒内完

成检测。

目前，这一功能已经通过了美国

食品药品监督管理局(FDA)的认证，

成为一款合格的医疗器械。

虽然新一代苹果产品做出了一些

改变和升级，但是有媒体获悉，这一次

苹果并未带来颠覆性的创新，“刘海

屏”带来的惊艳不再，而新款 iPhone

新增的双卡双待，更强的电池续航能

力等安卓手机早已实现。

机遇
据悉，苹果供应链有着鲜明的特

征，以苹果手机为例，淡旺季非常明

显，三四季度是新机备货旺季，产能越

大越好，需要大量工人，而到了一二季

度，产能急剧下降，需要供应商具备极

强的制造弹性。

第一手机界研究院院长孙燕飚在

接受媒体采访时表示，苹果的新款产

品在今年 4、5月份就开始备货，到发

布时已经基本备货完毕，所以以现在

的时间点来看，苹果产业链企业所获

的机遇不大。

券商认为，供应链公司下半年的

业绩会受到新机备货和销量增长的影

响。苹果通过产品组合和定价策略的

调整，iPhone 在旺季的销量有望回到

高水平。

从中短期来看，双玻璃、全面屏、

多摄像头、无线充电、生物识别、AR

等技术未来会在安卓阵营中快速普

及，拉动未来几个季度的智能手机换

机需求，进而推动相应环节龙头公司

的业绩进一步增长。

也就是说，这些苹果供应商未来

可能还将获得安卓手机的订单。

业内人士表示，新一代苹果手机

在产品线的丰富以及光学创新等方面

的突破，将利好 OLED 全面屏、光学

创新多摄、3D感应、无线充电等领域

的公司，例如深耕光学创新的欧菲科

技，以及在苹果连接器、无线充电、声

学、摄像头、FPC 等全方位布局的立

讯精密。

事实上，公募基金也早已布局相

关苹果概念股。东方财富数据显示，浪

潮信息、精测电子、当升科技等多家苹

果产业链上市公司的基金持有比例超

过 10%。其中，欧菲科技和信维通信

的基金持有比例最高，分别达到

20.58%、24.58%。

挑战
面临机遇的同时，苹果产业链公

司同样面临着挑战，此前这批公司股

价持续下滑。

独立 IT、电信分析师付亮在接受

记者采访时表示，受制于当前紧张

的环境，苹果产业链公司受新品发

布的积极影响其实不大。

对此，国金证券研报指出，市场信

心受挫，短期股价承压。但从中长期来

看，苹果产业链迁回美国并非易事。

2019年苹果新机正在研发中，苹果公

司选择供应商时还是侧重于中国厂

商，并没有供应链转移的动作。

苹果公司去年推出了 iPhone X，

高昂的价格抑制了市场需求，市场表

现一般。今年苹果已在调整策略，计划

推出平价版的 LCD机型，旨在提升用

户数量，从而实现在生态链系统方面

的营收增长。但如果供应链迁回美国，

势必造成生产制造成本的大幅提升，

所以供应商选择还是侧重于中国厂

商，比如摄像头、FPC 软板、EMI 材料

等。

此外，近年来，苹果手机等产品的

销量增长逐渐乏力。

孙燕飚指出，今年 6月 -7月，i-

Phone X 在中国的销量分别为 65 万

台、34 万台，从数量上来看接近“腰

斩”，销售热度只持续了 7个月左右。

这意味着，中国消费者对 iPhone X 的

热度并不高。而在此之前，iPhone 6 和

iPhone 7 的销售热度长达 18 个月、

10 个月。

孙燕飚作出预测，新一代苹果手

机仅做出极其微小的创新，价格也不

具有优势，再加上如今智能手机同质

化现象严重，其市场热度或许只有

3-6个月。

皮之不存，毛将焉附。

苹果手机的销量增长疲乏，受到

影响最大的除了苹果公司本身，还有

一些“靠苹果吃饭”的供应商。此前，苹

果公司宣布削减 20%的手机订单量，

自身股价应声下跌 2%，其供应商股价

也均出现下滑。

孙燕飚表示在供应商的选择方

面，苹果公司目前的做法是“把鸡蛋放

在一个篮子里”，订单不再平均化。例

如在屏幕供应商的选择中，苹果公司

把大多数的订单给了伯恩光学，而减

少了给蓝思科技的订单。

2018年，苹果的供应商前 200名

榜单发生了变化，有一部分供应商出

局，也有新的供应商挤了上去，新加入

苹果的中国供应商有京东方、欧菲科

技等。 据人民网

伴随着消费升级，洗碗机逐渐成为很多家庭厨房的

“标配”，在厨电市场中异军突起。但是，与欧美等国 60%的

普及率相比，中国市场洗碗机普及率不足 3%，蕴藏着巨大

的发展潜力。正是看到了这一前景，很多厨电品牌、大家电

品牌、互联网品牌都纷纷进入了洗碗机领域，竞相发力，新

品迭出———

今年上半年，新兴厨电销售增速远高于传统品类，其

中洗碗机销售量、销售额均同比增长约 38%，位居榜首。9

月 10 日，在由中国家用电器协会指导、中国家电网主办的

“2018中国洗碗机行业高峰论坛”上，与会企业普遍认为洗

碗机将逐渐成为家庭刚需。

品牌猛增至73个
中国家用电器协会副理事长王雷指出，今年厨电市场

增长有所放缓，尤其一二线市场更为明显，但洗碗机市场

依然保持较好增长态势。

数据显示，1月份至 7 月份我国洗碗机市场零售量为

65.1 万台，同比增长 34.3%；零售额为 28.5 亿元，同比增长

37.3%。其中，传统线下渠道零售量为 29.9 万台，同比增长

15.6%，零售额为 15.4 亿元，同比增长 24.4%；线上渠道零

售量为 35.2 万台，同比增长 55.9%，零售额为 13.1 亿元，

同比增长 56.2%。

奥维云网全渠道推总数据显示，2017年洗碗机市场规

模为 44 亿元，同比增长 129.2%；2018 年上半年，洗碗机市

场规模达 24亿元，同比增长 38.2%。预计 2018 年洗碗机

市场规模将达到 63亿元，同比增长 45.1%。

“消费者逐渐意识到机洗比手洗不仅更健康，而且节

省时间。”博西家用电器(中国)有限公司高级副总裁兼首席

销售官王伟庆认为，随着消费升级，人们对健康生活、品质

生活的需求愈加迫切，洗碗机理所当然进入了消费者视线。

数据显示，1月份至 7月份洗碗机市场品牌数增至 73

个，新增品牌 31个；洗碗机型号增至 358个，新增型号 127

个。“近几年，很多厨电品牌、大家电品牌，甚至互联网品牌

都陆续进入了洗碗机领域。”华帝洗碗机相关负责人称。

中国家电网总编辑吕盛华认为，正是看到了中国洗碗

机市场未来发展前景可期，去年以来一些综合家电厂商、

厨电企业、小家电企业，甚至互联网企业都开始或准备布

局洗碗机产品。米勒、AEG、东芝等外资品牌的洗碗机产品

也开始进入中国市场。

嵌入式占据主导
目前，洗碗机将成厨房标配已成业界共识，企业纷纷

布局。3月份，博西洗碗机安徽滁州工厂投产，总投资额 7

亿元、设计产能 200万台。作为水槽洗碗机的开创者，方太

今年推出了“洗净一体机”、智能生态 Q8.i 新品。华帝既有

针对装修完成厨房设计的台嵌两用洗碗机，也有针对新装

修用户的嵌入式洗碗机。洗碗机出口前三强之一的格兰仕

也推出了三种不同款式洗碗机，以满足消费者的差异化需求。

随着各品牌竞相发力，洗碗机类型趋于多样化，共有

台式、水槽式、抽屉式、嵌入式、台嵌两用式等类型。奥维云

网数据显示，嵌入式洗碗机以线上 35.5%、线下 47.5%的比

例占据市场主导地位。来自京东家电的数据也显示，今年

以来嵌入式洗碗机销售占比由去年的 37%增至 45%，水槽

式洗碗机销售占比由去年的 6%增至 10%。

从价位看，2000 元至 4000 元产品的销量占比为

67.63%，销售额占比为 59.8%，成为市场主力。

“未来洗碗机和整体厨房的搭配将成为消费者选购的

重要考量因素。”京东家电事业部厨卫业务部总经理叶勃

表示。调查显示，兼具消毒柜功能的洗碗机更契合中式厨

房，能够让厨房的小空间发挥大效能，原来的“烟灶消”三

件套可能会变成“烟灶洗”。 据《经济日报》

5G 正在成为全球科技的热点，国内

从设备商到运营商再到终端商也在为最

后的商用集体发力。自 2018 年 6月，5G

第一版技术标准R15冻结之后，这种进

度变得越来越快。

日前，华为在 IMT-2020(5G)推进

组组织下，在北京怀柔成功打通了基于

3GPP(国际移动通信标准化组织)R15 标

准的第一个电话，被业界认为是 5G 从实

验室走到外景的标志性一步；三大运营

商也在各大城市加快布局 5G 试点，而在

过去的两周内，国产手机厂商小米、OP-

PO、vivo 等也纷纷宣布即将推出 5G 手

机。

业内专家对记者分析，随着 2019 年

5G 试商用的步伐愈发临近，5G 发展正

在全产业内有序推进，一个 5G 时代，正

呼之欲来！

华为领跑5G技术
所谓 5G，是指“第五代移动通信技

术”，在今年的 2018MWC 峰会上，5G 成

了全球的一个热门话题。

通信专家项立刚对记者表示，5G 是

万物互联时代的基础网络，具有高速率、

低时延、大容量、大连接等特点。“5G 正

逐渐从实验室环境走向外场环境，并且

应用的规模和范围都在不断扩大”。

前不久，华为在 IMT-2020(5G)推

进组组织下，在北京怀柔成功打通了基

于 3GPP R15标准的第一个电话(数据业

务)，正式开通了华为在中国 5G 技术研

发试验中 SA(Stand Alone)组网架构下

端到端 5G 商用系统测试站点。业界认

为，在 5G 标准冻结后仅仅三个月，华为

就完成了外场 SA 测试环境的搭建，这

是中国 5G 产业链发展的一个重要里程

碑。

项立刚表示，5G 试用是一个渐进的

过程：先从实验室环境到小规模外景，再

到中型规模外景，最后抵达大范围。“华

为此次的电话试验就是走向外景的关键

一步，所以具有很大的节点性意义”。

在 2018MWC 上海站上，华为轮值

董事长徐直军对外表示，华为将于 2018

年 9 月 30 日推出基于非独立组网(NSA)

的全套 5G商用网络解决方案。5G 不仅

可以应用于移动通信技术，也可以应用

于物联网场景，而当前主要处于部署 5G

网络的阶段，其中分为核心网和基站两

个部分。与此同时，徐直军还透露，2019

年华为将推出支持 5G 的麒麟芯片，并于

2019 年 6月推出支持 5G的智能手机。

通信业观察人士、通信侃把子创始

人钱立富在接受记者采访时表示，目前

5G的试验终端体积都比较大，核心原因

在于芯片技术尚不到位。“这和计算机的

发展历程相似，最初的时候，体积都非常

巨大，随着芯片技术的发展才变成手提

电脑、智能手机等。对于 5G 应用，芯片技

术尤为关键”。

需要说明的是，2016 年 11 月，

3GPP最终确定了 5G eMBB (增强移动

宽带)场景的信道编码技术方案，其中，华

为主推的 Polar 码成为控制信道的编码

方案。这被业界认为，在未来的 5G 时代，

华为将拥有较大的话语权。

三大运营商加紧布局
中国信通院发布的《5G 经济社会影

响白皮书》预测，到 2030 年，5G 带动的

直接产出和间接产出将分别达到 6.3 万

亿元和 10.6万亿元。无疑，5G产业蕴含

着巨大的价值，在政策层面也被置于国

家战略。今年的政府工作报告对人工智

能(AI)、工业互联网、5G、集成电路等科

技发展做出了明确目标与规划。报告提

到，2018 年 AI 将加速在各行各业落地，

5G加速发展及半导体行业加快“中国制

造”。

在政策的引导之下，运营商也加紧

了 5G布局的进程。

在近期开展的第十届天翼智能生态

博览会上，中国电信公布了 5G 网络部署

计划，宣布成立 5G终端研发联盟、5G 应

用创新联盟、5G 终端开放实验室，并发

布了 5G 业务规范。而在今年 6月，中国

电信已经发布了《5G 技术白皮书》，为

5G发展做了整体上的战略部署。

无独有偶，中国联通和中国移动也

都在 5G 业务层面发力布局。9月 10 日

至 13 日，“2018 世界电信展”在南非德

班国际展览中心举行，在该会议上，中

国联通作为“中国国家展团”成员，重

点展示了 5G 智慧生活、5G 网络转型

等业务。此前，中国移动也发布了“5G

终端产品指引报告”，表明了发展 5G 的

决心。而在 2018MWC上海峰会上，中国

移动董事长尚冰曾表示，将建立 5G 创新

基金，推动 5G 关键技术研究和标准完

善。

项立刚对记者表示，“三大运营商都

已经勾勒好了 5G发展的蓝图，现在要做

的事，就是按部就班地去推进。”

据了解，此前三家运营商还公布了

第一批 5G试点城市，包括北京、上海、广

州、深圳、杭州、苏州、武汉等 18 个城市，

其中，上海是唯一一个三家运营商都将

展开试点的城市。

在抢滩布局之际，关于 5G 频谱的划

定也成为当务之急。有最新消息称，国内

已经确定了 5G频谱划分的初步方案。其

中，中国电信与中国联通将分别获得

3.5GHz左右的各 100MHz 频谱资源，中

国移动获得 2.6GHz 和 4.9GHz 两个频

段共计 300MHz 频谱资源。

钱立富认为，划定频谱是推进 5G商

用的重要一环。“只有确定好频谱，运营

商知道自己使用哪一段频谱，才能找产

业链合作伙伴一起，进行设备研发和网

络建设。频谱就是规范，打比方说，你不

知道自己的身材尺寸，只有量出来后，你

才敢去做衣服”。

OPPO、vivo、小米们的期待
除了设备商和运营商，国产手机厂

商也开始启动 5G手机研发。

在过去的两周之内，OPPO、vivo、小

米等手机厂商相继宣布在实验室完成了

5G信令和数据链路的连接，首款 5G智

能手机卡位战已提前拉开帷幕。根据研

发时间表，5G 手机最快将在 2019 年和

消费者见面。

据了解，小米和 OPPO 都集成了高

通骁龙X50 5G 调制解调器，并验证了可

用于加速 5G智能手机开发的相关技术。

业内人士称，这些举措都为 2019 年正式

推出可商用的 5G 产品奠定了基础。而

vivo 也初步完成了面向商用 5G 智能手

机的软硬件开发，包括架构规划、主板堆

叠、射频和天线设计以及优化电池空间

等方面的工作。按照此前规划，2019年，

vivo 将会推出 5G 预商用手机；到 2020

年，配合中国 5G网络的规模商用，vivo

将正式推出 5G 商用手机。

钱立富对记者表示，5G 手机最大的

一个特点就是上网快，“理论上，个人的

网络速率可以高达 20Gbps，下载一部高

清的影片可能是按秒来计算的”。

但通信业资深分析师付亮在接受记

者采访时表示，“目前这些还不能算是真

正的 5G 手机，只是一个初步的方案，国

产手机厂商芯片技术受制于人，在很多

零部件层面都还没有实现彻底的产业

化，芯片、天线技术以及通信整合能力等

都需要进一步提升。真正的 5G 应用普

及，还需要很长的一段时间。”

据人民网

苹果新品发布 产业链公司们准备好了吗？

5G 盛宴 商家们都准备好了

销售增速居厨电市场榜首
洗碗机或成厨房“标配”

前段时间的最火网剧《延禧攻略》已经完结，但更令人

兴奋的“假期攻略”就要上演。据说，只要胆子大，拼成 16

天“史上最长中秋国庆假期”不是梦。怎么玩转超长假期？

新一代智跑倾情发布出行攻略，走亲访友、自驾出游帮你

全搞定。

新一代智跑配备的Nu 2.0L 自然吸气发动机，最大马

力可达 161Ps/6500rpm，最大扭矩可达 193 N?M。在先进

的技术支撑和精心的动力调校下，动力输出强劲又环保高效。

在肆意欢脱，疯狂开燥的旅途中，新一代智跑以领先

安全配置给予驾乘人员全方位守护。其搭载的起亚全球领

先的安全技术品牌DRIVE WiSE（智享未来），涵盖 FCA

前方防撞辅助、LKA车道保持辅助等功能，不仅可实现对

驾驶者的守护，更可为乘客、行人及周边车辆提供更好的

安全保护。

每到假日，交通拥堵在所难免。怎样才能堵车不堵心

呢？新一代智跑搭载丰富多样的科技配置，精心为驾乘人

员打造舒适的驾驭体验。车身顶部配备通览式全景天窗，

将沿途美景尽收眼底。

一起拼假一起浪，中秋国庆尽情嗨。现在就制定出行

计划吧，让新一代智跑陪你共度闪闪发亮的假日时光。

拼假不拼车 新一代智跑
发布中秋国庆出行攻略

资料图片


